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				Entdecken Sie die Magie eines gut durchdachten Verkaufsprozesses und lernen Sie, wie Sie Ihre Immobilie im besten Licht präsentieren, 

				um den maximalen Verkaufspreis zu erzielen.
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				Unterstützt mit Expertentipps von Kathrin Siebold, 

				renommierte Maklerin der KS Immobilien Projekt GmbH, wird dieses Buch zu Ihrem vertrauensvollen Begleiter auf dem Weg zum erfolgreichen Immobilienverkauf.
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						Das Geheimnis hinter einem erfolgreichen Immobilienverkauf
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					Überblick

				

			

		

		
			
				
					1	Einleitung

				

			

			
				
					1.1	Warum dieses Buch entscheidend ist

					1.2	Aktuelle Markttrends verstehen

				

			

		

		
			
				
					2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks

				

			

			
				
					2.1	Die Wichtigkeit von Home Staging

					2.2	Professionelle Fotografie und warum sie zählt

				

			

		

		
			
				
					3	Marktpreise und Bewertung

				

			

			
				
					3.1	Den richtigen Preis festlegen

					3.2	Die häufigsten Fehler bei der Preisgestaltung

				

			

		

		
			
				
					4	Der ideale Makler

				

			

			
				
					4.1	Was einen hervorragenden Makler ausmacht

					4.2	Fragen, die Sie Ihrem potentiellen Makler stellen sollten

				

			

		

		
			
				
					5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden

				

			

			
				
					5.1	Wichtige Unterlagen und Zertifikate

					5.2	Die häufigsten rechtlichen Fehler und wie man sie vermeidet

				

			

		

		
			
				
					6	Marketing und Präsentation

				

			

			
				
					6.1	Die Macht des Online-Marketings

					6.2	Offene Häuser und Besichtigungen effektiv nutzen

				

			

		

		
			
				
					7	Verhandlungskunst

				

			

			
				
					7.1	Grundlagen der Verhandlung im Immobilienverkauf

					7.2	Geheimtipps für eine erfolgreiche Verhandlung

				

			

		

		
			
				
					8	Abschluss und darüber hinaus

				

			

			
				
					8.1	Der eigentliche Verkaufsprozess

					8.2	Was nach dem Kauf zu tun ist

				

			

		

		
			
				
					9	Fallstudien

				

			

			
				
					9.1	Echte Geschichten von erfolgreichen Immobilienverkäufen

				

			

		

		
			
				
					10	Fazit und nächste Schritte

				

			

			
				
					10.1	Ihre Checkliste für den erfolgreichen Immobilienverkauf

					10.2	Was wir Ihnen bieten

				

			

		

		
			
				2 / 48

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				
					ks-immobilien-projekt.de

				

			

		

	
		
			[image: ]
		

		
			[image: ]
		

		
			
				Willkommen in der spannenden Welt des Immobilienverkaufs!

			

		

		
			
				1	Einleitung
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				1	Einleitung

			

		

		
			
				Wenn Sie dieses Buch in den Händen halten (oder auf Ihrem Bild-schirm lesen), haben Sie wahrscheinlich eines der wertvollsten Vermögenswerte in Ihrem Besitz – Ihre Immobilie. 

				Der Verkauf eines Hauses ist nicht nur eine finanzielle Entscheidung; er ist emotional, strategisch und manchmal auch überwältigend. Aber keine Sorge! Mit den richtigen Informationen und dem richtigen Partner an Ihrer Seite kann der Verkaufsprozess reibungslos und gewinnbringend sein.

				In dieser Einleitung möchten wir Ihnen zunächst einen Überblick darüber geben, warum es so wichtig ist, gut informiert zu sein und warum KS Immobilien Projekt GmbH und insbesondere unsere Immobilien-Expertin Frau Kathrin Siebold Ihre besten Partner auf dieser Reise sein können.
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				Nicht nur verkaufen, 

				sondern begeistern. 

				Wir verwandeln Ihre Immobilie in eine Verkaufssensation!
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				1.1	Warum dieses Buch für Sie entscheidend ist

			

		

		
			
				Der Immobilienmarkt ist sehr dynamisch und ständig in Bewegung. Was heute funktioniert, könnte morgen veraltet sein. Es gibt viele Fallstricke und Herausforderungen, aber auch viele Möglichkeiten. 

				Dieses Buch bietet Ihnen einen klaren Leitfaden und vermittelt Ihnen das nötige Wissen, um sicherzustellen, dass Sie die besten Entschei-dungen treffen und den besten Preis für Ihre Immobilie erzielen.
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				1.2	Aktuelle Markttrends verstehen

			

		

		
			
				Jede Region, jede Stadt und manchmal sogar jedes Viertel hat seine eigenen Markttrends. Bei KS Immobilien Projekt haben wir uns darauf spezialisiert, den Finger am Puls des Marktes zu halten, insbesondere in den Regionen Oberfranken, fränkische Schweiz und dem Fichtelgebirge. Frau Kathrin Siebold, unsere erfahrene Maklerin, hat bereits unzähligen Menschen geholfen, ihre Immobilien zu ver-kaufen, und versteht, was Käufer in dieser Region suchen, und auf welche Punkte beim Verkauf zu achten ist.

				Zu guter Letzt möchten wir Ihnen sagen: Verkaufen Sie Ihre Immobilie nicht einfach. Verkaufen Sie richtig. Mit Strategie, Verständnis und der Unterstützung eines engagierten Teams kann der Immobilienver-kauf mehr als nur ein Geschäft sein – machen Sie Ihren Verkauf zu einer lohnenden und zufriedenstellenden Erfahrung!

			

		

		
			
				1	Einleitung
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				Es gibt nur eine Chance für den ersten Eindruck.

			

		

		
			
				2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks
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				Diese Weisheit gilt besonders beim Immobilienverkauf!
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				2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks

			

		

		
			
				Die optimale Präsentation Ihrer Immobilie, sowohl online als auch vor Ort, kann den Unterschied zwischen einem schnellen Verkauf und einem monatelangen Warten ausmachen. Erfahrungsgemäß werden die meisten Anfragen in den ersten Tagen und Wochen nach Veröffentlichung erzielt.

			

		

		
			
				Bevor potentielle Käufer überhaupt einen Fuß in Ihre 

				Immobilie setzen, bilden sie sich bereits eine Meinung.

			

		

		
			
				2.1	Die Wichtigkeit von Home Staging

			

		

		
			
				Home Staging ist die Kunst, eine privat oder gewerbliche Immobilie für den Verkauf so zu präsentieren, dass es den breitesten Käufer-kreis anspricht. Es geht darum, den Raum zu maximieren, den Fokus auf die Stärken des Hauses zu legen und potenziellen Käufern zu helfen, sich das Leben in diesem Zuhause vorzustellen. Eine gut inszenierte Immobilie kann den Verkaufspreis erheblich steigern und die Verkaufszeit deutlich reduzieren. Durch zielgruppenspezifisches Interior Design können sich Interessenten wesentlich schneller mit der Immobilie identifizieren und spüren das „Zuhause-Gefühl“. 
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				2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks

			

		

		
			
				Außerdem werden im Vorfeld die Besichtigungsanfragen um ein Vielfaches gesteigert. Ein gestagetes Objekt hebt sich deutlich von den Inseraten auf Immobilienplattformen ab und weckt dadurch Aufmerksamkeit und mehr Interesse potenzieller Käufer. Das wiederum stellt den Verkäufer in eine bessere Verhandlungs-position und harte Preisdiskussionen werden minimiert.

			

		

		
			
				Tipps für erfolgreiches Home Staging:
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					Bei KS Immobilien Projekt arbeiten wir mit professionellen 

					Home Staging-Spezialisten und sind Ihr Ansprechpartner 

					für die perfekte Inszenierung Ihrer Immobilie.
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						Entpersonalisieren Sie den Raum

					

				

				
					
						Entfernen Sie persönliche Gegenstände und Fotos
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						Maximieren Sie das Licht

					

				

				
					
						Öffnen Sie Vorhänge und Jalousien, stellen Sie sicher, dass alle Lichter funktionieren
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						Dekorieren Sie neutral

					

				

				
					
						Vermeiden Sie zu kräftige Farben 

						oder zu spezifische Dekorationen
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						Entrümpeln Sie

					

				

				
					
						Weniger ist mehr
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				2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks

			

		

		
			
				2.2	Professionelle Fotografie und warum sie zählt

			

		

		
			
				In einer Ära, in der der erste Kontakt mit einem Haus oft online statt-findet, ist die Bedeutung von hochwertigen Fotos nicht zu unterschät-zen. Ein professioneller Fotograf weiß, wie man Räume in ihrem besten Licht zeigt und wie man Käufer durch atemberaubende Bilder anzieht.

				Bei KS Immobilien Projekt GmbH setzen wir uns dafür ein, dass Ihre Immobilie online genauso beeindruckt wie in der Realität. Unter der Leitung von Frau Kathrin Siebold arbeiten wir eng mit renommierten Profi-Fotografen zusammen, um sicherzustellen, dass Ihre Immobilie die bestmögliche Präsentation erhält.
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				2	Die Bedeutung des ersten Eindrucks

			

		

		
			
				Zum Abschluss dieses Kapitels möchten wir Sie daran erinnern, dass der erste Eindruck oft der bleibende Eindruck ist. Mit einer durchdachten Präsentation und einer starken Online-Präsenz stellen Sie sicher, dass dieser erste Eindruck ein positiver ist und die Grundlage für einen erfolgreichen Verkauf bildet.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				
					ks-immobilien-projekt.de

				

			

		

	
		
			[image: ]
		

		
			
				Fehler bei der Preis-

				gestaltung vermeiden.

			

		

		
			
				3	Marktpreise und Bewertung
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				Wie Sie Ihre Immobilie richtig einwerten!
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				3	Marktpreise und Bewertung

			

		

		
			
				Die korrekte Bewertung Ihrer Immobilie ist einer der kritischsten Schritte im Verkaufsprozess. Ein zu hoch angesetzter Preis kann potenzielle Käufer abschrecken, während ein zu niedriger Preis Sie möglicherweise Tausende von Euros kosten kann. In diesem Kapitel erfahren Sie, wie Sie den goldenen Mittelweg finden und Ihre Immobilie zum besten Marktpreis verkaufen.
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				3.1	Den richtigen Preis festlegen

			

		

		
			
				Der optimale Verkaufspreis ist der Punkt, an dem der Preis, den Käufer bereit sind zu zahlen, und der Wert, den Sie für Ihre Immobilie festlegen, aufeinandertreffen. Um diesen Punkt zu finden, sind folgende Faktoren zu berücksichtigen:

			

		

		
			
				
					
						Vergleichbare Immobilienverkäufe (Comp)

					

				

				
					
						Sehen Sie sich den Verkaufspreis ähnlicher Häuser in Ihrer Nähe an, die in den letzten Monaten verkauft wurden.
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						Markttrends

					

				

				
					
						Ist es derzeit ein Käufer- oder Verkäufermarkt? Dies kann beeinflussen, wie aggressiv Sie mit Ihrer Preisgestaltung sein können.

					

				

			

			
				[image: ]
			

		

		
			
				
					
						Zustand der Immobilie

					

				

				
					
						Renovierungen, Modernisierungen und der allgemeine Zu-stand des Hauses können den Wert erheblich beeinflussen.
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				3	Marktpreise und Bewertung
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					3.2	Die häufigsten Fehler bei der Preisgestaltung

				

			

			
				
					Fehler bei der Preisgestaltung können sehr kostspielig sein. Hier sind einige der häufigsten Fallstricke, die Sie vermeiden sollten:

				

			

		

		
			
				
					
						Energieausweis

					

				

				
					
						Er sollte spätestens zur Besichtigung vorliegen und gibt Aufschluss darüber, welche energetischen Sanierungsmaß-nahmen ggf. in den nächsten Jahren auf potenzielle Käufer zukommen werden. Mittlerweile ist er ebenfalls zu einem wichtigen Indikator für die Preisgestaltung geworden.
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						Zu emotionale Preisfestsetzung

					

				

				
					
						Viele Hausbesitzer setzen den Preis basierend auf emotionalen Erinnerungen oder der Menge an Arbeit, die sie in das Haus gesteckt haben. Der Markt jedoch reagiert auf Daten und nicht auf Emotionen.
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						Ignorieren von Marktfeedback

					

				

				
					
						Wenn Ihre Immobilie viele Besichtigungen aber keine Angebote erhält, könnte der Preis ein Faktor sein.
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						Festhalten an einem festen Preis

					

				

				
					
						Flexibilität kann entscheidend sein, vor allem wenn sich der Markt verändert.
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				3	Marktpreise und Bewertung
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				Bei der KS Immobilien Projekt GmbH steht Ihnen Frau Kathrin Siebold beratend zur Seite, um sicherzustellen, dass Ihre Immobilie korrekt bewertet wird und Sie den besten möglichen Preis erzielen. Mit jahre-langer Erfahrung und tiefer Marktkenntnis ist sie bestens ausgerüstet, um Sie durch diesen entscheidenden Schritt zu führen.

				Abschließend ist es wichtig zu verstehen, dass die richtige Preisge-staltung oft der Schlüssel zu einem schnellen und profitablen Verkauf ist. Mit der richtigen Strategie, professioneller Beratung und einer offenen Einstellung sind Sie auf dem besten Weg zum Erfolg.
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				So erkennen Sie den richtigen Makler

			

		

		
			
				4	Der ideale Makler
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				Warum Sie bei der wichtigsten finanziellen Entscheidung Ihres Lebens auf Experten setzen sollten.
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				4	Der ideale Makler
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				Ein erfahrener Makler kann den Unterschied zwischen einem schnellen, problemlosen Verkauf und einem langwierigen, 

				frustrierenden Prozess ausmachen. Doch wie erkennen Sie den 

				idealen Makler für Ihr Vorhaben? Lassen Sie uns die wichtigsten Qualitäten und Fragen beleuchten, die Ihnen bei der Auswahl helfen.

			

		

		
			
				
					
						Marktkenntnis

					

				

				
					
						Ein guter Makler versteht den aktuellen Immobilienmarkt, insbesondere in Ihrer Region.
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				Der Verkauf einer Immobilie ist eine der wichtigsten finanziellen Entscheidungen, die viele Menschen in ihrem Leben treffen.

			

		

		
			
				4.1	Was einen hervorragenden Makler ausmacht

			

		

		
			
				
					
						Erfahrung und Referenzen

					

				

				
					
						Überzeugende Verkaufserfolge und zufriedene Kunden sprechen für sich.
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				4	Der ideale Makler
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						Professionelles Netzwerk

					

				

				
					
						Kontakte zu anderen Maklern, Notaren und Handwerkern können den Verkaufsprozess erleichtern.
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						Kommunikationsfähigkeiten

					

				

				
					
						Ein offenes Ohr für Ihre Bedürfnisse und regelmäßiges Feedback sind unerlässlich.
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						Technologie und Marketing

					

				

				
					
						Ein moderner Makler nutzt Online-Tools und Marketing-strategien, um Ihre Immobilie optimal zu präsentieren.
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				4.2	Fragen, die Sie Ihrem potenziellen Makler 	stellen sollten

			

		

		
			
				
					Wie viele Immobilien haben Sie im letzten Jahr 

					erfolgreich vermittelt?
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					Welche Strategie schlagen Sie für den Verkauf

					meiner Immobilie vor?
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					Wie werden Sie mein Haus bewerben und präsentieren?
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					Können Sie mir Referenzen oder Bewertungen früherer Kunden vorlegen?
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				Als Expertin für 

				Immobilienverkauf führe ich Sie 

				Verkaufserfolg!

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				4	Der ideale Makler
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					Wie gehen Sie mit Mehrfachbeauftragungen um?
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					Wie bestimmen Sie den Verkaufspreis einer Immobilie?
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					Wie oft werden Sie mich über den Fortschritt informieren?
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				Frau Kathrin Siebold von KS Immobilien Projekt verkörpert viele dieser idealen Qualitäten. Mit ihrer Leidenschaft für Immobilien, einem tiefen Verständnis des Marktes und einem hohen Maß an Professionalität hat sie bereits vielen Immobilienbesitzern im Stadt und Landkreis Bayreuth und darüber hinaus geholfen, ihre Verkaufs-ziele zu erreichen.

				Beim Verkauf Ihres Hauses verdient Ihre Immobilie nicht nur einen Makler – sie verdient den besten. Indem Sie wissen, was einen groß-artigen Makler ausmacht und die richtigen Fragen stellen, können Sie sicherstellen, dass Sie eine erfolgreiche Partnerschaft für den Verkauf Ihrer Immobilie eingehen.
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				So rüsten Sie sich für den Immobilienverkauf

			

		

		
			
				5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden
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				Damit es am Ende keine unangenehmen Überraschungen gibt und der Verkauf für alle Parteien reibungslos läuft.
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				5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden
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						Energieausweis

					

				

				
					
						In Deutschland ist es gesetzlich vorgeschrieben, einen gültigen Energieausweis vorzulegen, wenn Sie Ihr Haus verkaufen möchten. Dieser Ausweis gibt Auskunft über den Energiebedarf des Gebäudes.
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				Der Verkauf eines Hauses geht weit über das bloße „Verkauft“-Schild hinaus. Es gibt zahlreiche rechtliche Aspekte, die beachtet werden müssen, um sicherzustellen, dass der Verkauf sowohl für den Verkäufer als auch für den Käufer reibungslos und ohne unangenehme Überraschungen verläuft. In diesem Kapitel werfen wir einen Blick auf einige dieser rechtlichen Stolperfallen und wie Sie sie vermeiden können.

			

		

		
			
				
					
						Grundbuch und Lastenfreistellung

					

				

				
					
						Das Grundbuch dokumentiert alle rechtlichen Verhältnisse einer Immobilie. Vor dem Verkauf sollte das Grundbuch auf Belastungen überprüft werden, die eventuell vor dem Ver-kauf beseitigt werden sollten.
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						Mängel und Gewährleistung

					

				

				
					
						Als Verkäufer sind Sie verpflichtet, bekannte Mängel offen-zulegen. Ein Verschweigen kann zu späteren rechtlichen Auseinandersetzungen führen.
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				5.1	Wichtige Unterlagen und Zertifikate

			

		

		
			
				
					ks-immobilien-projekt.de

				

			

		

	
		
			[image: ]
		

		
			
				5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden
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						Spekulationssteuer

					

				

				
					
						Wenn Sie eine Immobilie innerhalb von zehn Jahren nach dem Kauf wieder verkaufen, könnte die Spekulationssteuer anfallen. Es gibt jedoch Ausnahmen, z. B. wenn das Haus selbst genutzt wurde.

					

				

			

			
				[image: ]
			

		

		
			
				
					
						Notarvertrag

					

				

				
					
						Der Verkauf einer Immobilie in Deutschland bedarf immer der notariellen Beurkundung. Ein Notar stellt sicher, dass alle rechtlichen Aspekte des Vertrags ordnungsgemäß behandelt werden und beide Parteien geschützt sind.
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				5.2	Die häufigsten rechtlichen Fehler 	und wie man sie vermeidet

			

		

		
			
				
					Unvollständige oder fehlerhafte Vertragsdokumente
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						Verwendung geprüfter Vertragsvorlagen, Beiziehung eines Notars oder Anwalts.
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					Nicht beachtete Vorkaufsrecht Dritter
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						Überprüfung im Grundbuch und Einholung 

						der Zustimmung berechtigter Parteien.
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				5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden
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				Arbeiten Sie mit einem erfahrenen Makler zusammen! Ein versierter Immobilienmakler wie Frau Kathrin Siebold kann Sie durch den rechtlichen Dschungel führen und sicherstellen, dass alle erforderlichen Dokumente vorliegen und korrekt sind.

			

		

		
			
				
					Tipp
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					Unterschätzung der Bedeutung 

					des Energieausweises
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						Rechtzeitig einen gültigen 

						Energieausweis erstellen lassen.
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					Vernachlässigung von 

					Gewährleistungsausschlüssen
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						Klare Regelungen zum Zustand der Immobilie 

						im Kaufvertrag festhalten.
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					Fehlende Genehmigungen für bauliche Veränderungen
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						Bauamtliche Unterlagen prüfen und 

						notwendige Genehmigungen einholen.
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				5	Rechtliche Stolperfallen vermeiden
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				Es ist immer ratsam, sich bei rechtlichen Fragen auch an einen Experten zu wenden, sei es ein Anwalt für Immobilienrecht oder ein Notar. Sie können helfen, potenzielle rechtliche Stolperfallen zu identifizieren und sicherzustellen, dass Ihr Verkauf nicht nur erfolgreich, sondern auch rechtlich einwandfrei ist.
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				Ihre Immobilie 

				in Bestform

			

		

		
			
				6	Marketing und Präsentation
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				Die richtige Marketing- und Präsentationsstrategie ist 

				einer der wichtigsten Faktoren für den erfolgreichen Verkauf!
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				6	Marketing und Präsentation
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				In einer digitalen Welt, in der der erste Eindruck oft online in Bruch-teilen von Sekunden stattfindet, ist die richtige Marketing- und Präsentationsstrategie entscheidend. Bevor ein potenzielle Käu-fer überhaupt einen Fuß in Ihre Immobilie setzen, haben sie wahr-scheinlich schon Fotos gesehen, eine Beschreibung gelesen und vielleicht sogar einen virtuellen Rundgang gemacht. Wie können Sie sicherstellen, dass diese ersten Eindrücke positiv sind? In diesem Kapitel erfahren Sie mehr darüber.

			

		

		
			
				Wie können Sie sicherstellen, dass die ersten Eindrücke positiv ist?

			

		

		
			
				6.1	Die Macht des Online-Marketing

			

		

		
			
				Die Zeiten, in denen ein einfaches Schild im Vorgarten und ein Eintrag in der Zeitung ausreichten, sind vorbei. Heute beginnt der Immobilienkaufprozess fast immer online.
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				6	Marketing und Präsentation
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						Immobilienportale

					

				

				
					
						Portale wie ImmobilienScout24 oder Immowelt sind oft die ersten Anlaufstellen für Kaufinteressenten. Stellen Sie sicher, dass Ihr Eintrag dort mit hochwertigen Fotos, einer detaillierten Beschreibung und allen wichtigen Informationen versehen ist.
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						Soziale Medien

					

				

				
					
						Nutzen Sie Plattformen wie Facebook, Instagram und Pinterest, um Ihre Immobilie zu präsentieren. Ein kurzes Video, in dem Sie durch die Immobilie führen, oder ein „Behind-the-Scenes“-Post von der Vorbereitung können potenzielle Käufer ansprechen.
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						SEO und Google Ads

					

				

				
					
						Suchmaschinenoptimierung und bezahlte Anzeigen 

						können Sie sicherstellen, dass Ihre Immobilie bei 

						relevanten Suchanfragen oben erscheint.
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						E-Mail Marketing

					

				

				
					
						Wenn Sie eine Liste von potenziellen Interessenten haben, kann ein gut gestalteter Newsletter Wunder wirken.
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				6.2	Offene Häuser und Besichtigungstouren 	effektiv nutzen

			

		

		
			
				Während digitales Marketing wichtig ist, bleibt der persönliche Eindruck bei einer Hausbesichtigung unschlagbar. Hier sind einige Tipps, um das Beste aus diesen physischen Interaktionen herauszuholen:

			

		

		
			
				
					
						Vorbereitung

					

				

				
					
						Bevor Sie Ihr Haus öffnen, stellen Sie sicher, dass es 

						makellos sauber und ordentlich ist. Entfernen Sie 

						persönliche Gegenstände und sorgen Sie für eine 

						neutrale, einladende Atmosphäre.
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						Timing

					

				

				
					
						Halten Sie offene Häuser an Wochenenden und zu Zeiten, zu denen die meisten Menschen verfügbar sind, wie z.B. 

						am späten Nachmittag.
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						Werbung

					

				

				
					
						Bewerben Sie Ihr offenes Haus sowohl online als auch 

						offline. Ein paar Tage zuvor können Sie Posts in sozialen Medien teilen oder E-Mail-Einladungen versenden.
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				Indem Sie sowohl die Online- als auch die Offline-Welt optimal nutzen, erhöhen Sie die Sichtbarkeit Ihrer Immobilie und ziehen die richtigen Käufer an. 

				Im nächsten Kapitel gehen wir darauf ein, wie Sie die Verhandlungen führen und den besten Preis erzielen können.

			

		

		
			
				
					
						Sicherheit

					

				

				
					
						Halten Sie Wertsachen außer Sichtweite und überlegen Sie, ob Sie während der Besichtigung jemanden zur Unter-

						stützung dabei haben möchten.
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						Feedback

					

				

				
					
						Bitten Sie Besucher um Feedback. Dies kann wertvolle 

						Einblicke darüber geben, was potenziellen Käufern 

						gefällt und was nicht.
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				Der entscheidende

				Moment

			

		

		
			
				7	Verhandlungskunst
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				Ideale Vorbereitung ist der Schlüssel 

				zum erfolgreichen Immobilienverkauf!
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				7	Verhandlungskunst
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				Bevor Sie in Verhandlungen treten, sollten Sie sich über Ihre 

				eigenen Grenzen im Klaren sein. Welcher Preis ist das Minimum, 

				das Sie akzeptieren würden? Gibt es andere Faktoren wie Über-

				nahmetermine oder enthaltene Möbel, die verhandelbar sind?

			

		

		
			
				Erfolgreich verhandeln 

				ist eine Kunstform!

			

		

		
			
				7.1	Grundlagen der Verhandlung 

					im Immobilienverkauf

			

		

		
			
				
					
						Aktives Zuhören

					

				

				
					
						Verhandeln bedeutet nicht nur, Ihre eigenen Punkte vorzubringen, sondern auch, die Bedenken und Wünsche des Käufers zu verstehen. Durch aktives Zuhören können Sie Lösungen finden, die für beide Parteien zufrieden-stellend sind.
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						Emotionen im Griff behalten

					

				

				
					
						Ein Hausverkauf ist oft mit Emotionen verbunden, 

						insbesondere wenn es sich um ein langjähriges Zuhause handelt. Trotzdem ist es wichtig, bei Verhandlungen einen kühlen Kopf zu bewahren und sich nicht von Emotionen 

						leiten zu lassen.
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				7	Verhandlungskunst
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						Flexibilität zeigen

					

				

				
					
						Manchmal kann ein kleines Entgegenkommen den Deal abschließen. Seien Sie bereit, bei einigen Punkten nach-zugeben, um bei anderen zu gewinnen.
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				7.1	Geheimtipps für eine erfolgreiche Verhandlung

			

		

		
			
				
					
						Mehrere Kaufinteressenten

					

				

				
					
						Erzeugen Sie durch geschicktes und professionelles Marketing eine hohe Nachfrage und versuchen Sie mehrere ernsthafte Kaufinteressenten zu gewinnen.
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						Die Kunst des ersten Angebots

					

				

				
					
						Setzen Sie ein strategisches erstes Angebot, das Raum für Verhandlungen lässt, ohne Interessenten abzuschrecken.
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						Den Marktzyklus nutzen

					

				

				
					
						Beobachten und verstehen Sie den Immobilienmarktzyklus, um den Verkauf Ihrer Immobilie zum optimalen Zeitpunkt zu starten – wenn die Nachfrage hoch und das Angebot 

						gering ist.
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				Ein erfahrener Makler als Vermittler kann Wunder wirken.

				Frau Kathrin Siebold von KS Immobilien Projekt GmbH hat 

				jahrelange Erfahrung in Verhandlungen und kann als neutrale Partei dazu beitragen, dass beide Seiten einen fairen Deal erhalten.

				Zum Abschluss: Verhandeln ist eine Kunstform, bei der es darum geht, einen Mittelweg zu finden, der sowohl für den Verkäufer als auch für den Käufer funktioniert. 

				Mit der richtigen Vorbereitung, Verständnis und Unterstützung 

				können Sie sicherstellen, dass Ihre Verhandlungen erfolgreich 

				und profitabel verlaufen.

			

		

		
			
				
					Tipp
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				Die letzten Meter 

				zum Ziel

			

		

		
			
				8	Abschluss und darüber hinaus
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				Ein Immobilienverkauf in Deutschland wird erst 

				rechtskräftig, wenn er notariell beurkundet wird.
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				8	Abschluss und darüber hinaus
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				Der Abschluss des Hausverkaufs ist nicht nur das Ende eines 

				Prozesses, sondern oft auch der Beginn eines neuen Lebens-

				abschnitts. Während der Verkaufsabschluss ein Grund zum Feiern ist, gibt es noch einige Schritte und Überlegungen, um auf der Ziel-gerade alles im Griff zu behalten und den Verkaufsabschluss beim Notar rechtlich unter Dach und Fach zu bringen.

			

		

		
			
				Auf der Zielgeraden 

				alles im Griff behalten!

			

		

		
			
				8.1	Der eigentliche Verkaufsprozess

			

		

		
			
				Wenn der richtige Käufer gefunden und der Preis ausgehandelt ist, tritt der Immobilienverkauf in seine entscheidende Phase: den Abschluss. Dies ist der Moment, in dem alle vorbereitenden Bemühungen Früchte tragen und sich in einem erfolgreichen Verkauf manifestieren.

				Der Abschluss beginnt mit der Unterzeichnung des Kaufvor-vertrages, welcher die Bedingungen des Verkaufs festlegt. Hier ist Genauigkeit gefragt: Alle Vereinbarungen, Fristen und Details müssen präzise dokumentiert sein. Die Beauftragung eines Notars gewährleistet, dass der Vertrag rechtsgültig und gemäß lokalen Vorschriften erstellt wird.
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				Dann folgt die Organisation der notwendigen Unterlagen für den 

				notariellen Kaufvertrag. Dies umfasst Eigentumsnachweise, Grund-buchauszüge, Lagepläne, Genehmigungen und Bescheinigungen. Eine gründliche Vorbereitung verkürzt die Wartezeit und erleichtert den reibungslosen Ablauf.

				Am Tag der Unterzeichnung des Kaufvertrags beim Notar müssen beide Parteien präsent sein. Nach der Unterzeichnung wird die Kaufpreiszahlung fällig, die üblicherweise über ein Notaranderkonto abgewickelt wird, um Sicherheit für alle Beteiligten zu gewährleisten.

				Nach dem Verkauf ist die Übergabe der Immobilie an den Käufer der nächste Schritt. Ein Übergabeprotokoll sichert beide Parteien ab und dokumentiert den Zustand der Immobilie.

				Abschließend sollten Sie als Verkäufer die Immobilie bei den Versorgungsunternehmen abmelden und sicherstellen, dass alle Schlüssel übergeben sind.

				Der erfolgreiche Abschluss des Verkaufsprozesses liegt im Detail. Mit Sorgfalt, Aufmerksamkeit und der richtigen Vorgehensweise kann dieser Prozess effizient und zur Zufriedenheit aller Parteien abgeschlossen werden. Und darüber hinaus? Beginnt vielleicht schon das nächste Kapitel Ihrer Immobilieninvestitionen.
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				Ein Immobilienverkauf in Deutschland wird erst rechtskräftig, 

				wenn er notariell beurkundet wird. Hier ist es wichtig, alle Dokumente dabei zu haben und den Vertrag sorgfältig zu prüfen.

			

		

		
			
				8.2	Was nach dem Kauf zu tun ist

			

		

		
			
				
					
						Umzug planen

					

				

				
					
						Wenn Sie noch in der verkauften Immobilie wohnen, 

						ist es nun an der Zeit, den Umzug zu organisieren. Überlegen Sie sich, ob Sie eine Umzugsfirma beauftragen oder den Umzug selbst durchführen möchten.
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						Adressänderung

					

				

				
					
						Vergessen Sie nicht, Ihre neue Adresse bei relevanten 

						Institutionen, wie Banken, Versicherungen und dem 

						Einwohnermeldeamt, anzugeben.
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						Nachverkaufs-Service durch Ihren Makler

					

				

				
					
						Ein guter Makler begleitet Sie nicht nur bis zum Verkaufs-abschluss. Frau Kathrin Siebold von KS Immobilien Projekt GmbH bietet beispielsweise einen umfassenden Nachver-kaufs-Service an, um sicherzustellen, dass alle nachfolgen-den Fragen und Anforderungen problemlos geklärt werden.
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				Mit dem Verkauf Ihrer Immobilie beginnt ein neues Kapitel in Ihrem Leben. Ob Sie in eine neue Immobilie ziehen, ins Ausland gehen oder sich verkleinern – nehmen Sie sich Zeit, um diesen Übergang zu genießen und sich auf die neuen Möglichkeiten zu freuen.

				Abschließende Worte

				Der Verkauf einer Immobilie kann eine emotionale Reise sein, die von Vorfreude, Spannung, Stress und letztlich Erfüllung geprägt ist. 

				Mit der richtigen Unterstützung und Vorbereitung können Sie sicher-stellen, dass dieser Prozess so reibungslos wie möglich verläuft und Sie das bestmögliche Ergebnis für Ihre Immobilie erzielen.

			

		

		
			
				Ein neues Kapitel kann beginnen...!

			

		

		
			
				
					ks-immobilien-projekt.de

				

			

		

	
		
			[image: ]
		

		
			
				Von der Theorie 

				zur Praxis

			

		

		
			
				9	Fallstudien
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				Erhalten Sie wertvolle Einblicke 

				erfolgreicher Immobilienverkäufe.
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				9	Fallstudien
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				In der Theorie klingt vieles einfach. Aber wie sieht es in der Praxis aus? In diesem Kapitel stellen wir Ihnen einige echte Fallstudien vor, in denen Hausbesitzer mit den Herausforderungen und Chancen des Immobilienverkaufs konfrontiert wurden. 

				Durch diese realen Beispiele können Sie wertvolle Einblicke gewinnen und sehen, wie Experten wie Frau Kathrin Siebold von KS Immobilien Projekt GmbH in verschiedenen Situationen geholfen haben.

			

		

		
			
				Jeder Immobilienverkauf 

				ist individuell und hat seine

				eigenen Herausforderungen.
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				9	Fallstudien
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				9.1	Echte Geschichten von 	erfolgreichen Immobilienverkäufen

			

		

		
			
				Fallstudie 1

			

		

		
			
				Hintergrund: Claudia und Ihre Schwester erbten ein Mehrfamilien-haus aus dem Jahr 1904. Beide Schwestern wohnen nicht in Bayreuth und hatten mit dem Thema Vermietung nichts am Hut. Aufgrund einer Empfehlung kamen Sie zu Frau Siebold, welche das Mehrfamilienhaus binnen 8 Wochen erfolgreich und über den Preisvorstellungen der Eigentümerinnen verkaufen konnte. Für die Käuferin ging ein langjähriger Traum vom Eigenheim in Erfüllung, die beiden Erbinnen freuten sich sehr über den schnellen Verkauf und reibungslose Abwicklung.

				Lösung: Nach einer ausführlichen Beratung mit Frau Siebold entschieden sie sich für einen Verkauf. Frau Siebold half ihnen, das Haus attraktiv für Investoren und Renovierer zu präsentieren. Das Haus wurde innerhalb von zwei Monaten verkauft.

			

		

		
			
				Das Erbstück
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				9	Fallstudien
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				Fallstudie 2

			

		

		
			
				Hintergrund: Matthias wohnt in Darmstadt und hat keine zeitlichen Kapazitäten sich um das im Familienbesitz befindliche Mehr-familienhaus in Bayreuth zu kümmern. Eine große Wohnungsbau-gesellschaft bot ihm bereits 2x an sein MFH zu kaufen, allerdings zu einem Preis, welcher seinen persönlichen Vorstellungen nicht ge-recht wurde. Matthias kam durch Empfehlung seines Finanzberaters auf Kathrin Siebold zu. Sie fand binnen 4 Wochen einen Investor für das Gebäude welcher einen Kaufpreis bezahlte, welcher 90.000€ höher als die persönliche Erwartung des Verkäufers lag. 

				Lösung: Frau Siebold nutzte ihr Netzwerk und professionelleMarketingstrategien, um das Haus rasch einer breiten Zielgruppe vorzustellen. Das Haus wurde zu einem fairen Preis verkauft.

			

		

		
			
				Schneller Verkauf wegen Umzug
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				9	Fallstudien
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				Fallstudie 3

			

		

		
			
				Hintergrund: Sandra besaß eine Immobilie in einer weniger begehrten Lage von Ahorntal. Trotz ihrer Bemühungen fand sie keinen Käufer.

				Lösung: Nachdem sie KS Immobilien Projekt GmbH engagiert hatte, wurde die Immobilie mit professioneller Fotografie in Szene gesetzt und das Haus gezielt in Online-Plattformen und lokalen Medien beworben. Durch Frau Siebolds Engagement und kreative Lösungen fand die Immobilie schließlich einen passenden Käufer.

				–

				Durch diese Fallstudien wird deutlich, dass jeder Immobilienverkauf einzigartig ist und individuelle Lösungen erfordert. 

				Erfahrene und pro-aktive Immobilien-Spezialisten haben die besten Chancen auf ein echtes Erfolgserlebnis im Immobilienverkauf.

			

		

		
			
				
					Die schwierige Immobilie
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					Tipp
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				10	Fazit und nächste Schritte
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				Verwandeln wir Ihre Immobilie in eine Verkaufssensation?

			

		

		
			[image: ]
		

		
			[image: ]
		

		
			
				Die wichtigsten Punkte zusammengefasst
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				Ein Hausverkauf ist eine komplexe und oft emotionale Angelegen-heit. Es ist eine Entscheidung, die nicht nur finanzielle, sondern auch persönliche und rechtliche Aspekte umfasst. 

				In diesem eBook haben wir Sie durch die wichtigsten Etappen des Verkaufsprozesses geführt, von der Vorbereitung über die Preisge-staltung bis hin zu Verhandlungen und Abschluss.

				Auf den folgenden Seiten geben wir Ihnen unsere Checkliste mit an die Hand und stehen Ihnen gerne für die erfolgreiche Vermarktung Ihrer Immobilie als Ihr Makler zur Seite.

			

		

		
			
				Von Anfang an gut beraten. Das ist unser Rat im Immobilienverkauf!
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				10.1	Ihre Checkliste für den 	erfolgreichen Immobilienverkauf

			

		

		
			
				
					Erster Eindruck: Die Bedeutung von Fotos, Präsentation und Home Staging.

					Marktpreis: Eine realistische Bewertung ist der Schlüssel 

					zu einem schnellen und profitablen Verkauf.

					Der ideale Makler: Ein Makler mit Erfahrung und Marktkenntnis kann den Unterschied ausmachen.

					Rechtliche Aspekte: Die Bedeutung von Energieausweisen, Grundbuchauszügen und weiteren rechtlichen Details.

					Verhandlungskunst: Die Fähigkeit, effektiv und im besten Interesse aller Parteien zu verhandeln.

					Abschluss und darüber hinaus: Was nach dem Verkauf zu beachten ist.

					Fallstudien: Reale Beispiele, die die verschiedenen Heraus-forderungen und Lösungen im Immobilienverkauf aufzeigen.
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				10.2	Was wir Ihnen bieten

			

		

		
			
				Ihr Zuhause ist mehr als nur ein Gebäude; es ist der Ort, an dem Erinnerungen entstehen. Bei KS Immobilien Projekt verstehen wir das und begleiten Sie mit Respekt und Fach-kompetenz durch jeden Schritt Ihres Verkaufsprozesses.

				Jetzt ist der richtige Moment

				Sie sind mit uns durch die verschiedenen Phasen des Immobilien-verkaufs gereist und haben die Komplexität und die Feinheiten dieses Prozesses gesehen. Jetzt stehen Sie an einem entscheiden-den Punkt: Sie haben das Wissen, aber benötigen die richtige Unterstützung, um Ihren Hausverkauf in die Tat umzusetzen.

				Frau Kathrin Siebold und das Team der KS Immobilien Projekt GmbH sind genau die Experten, die Sie suchen. Mit jahrelanger Erfahrung, tiefem Marktverständnis und einer persönlichen Note sorgen wir dafür, dass Ihr Immobilienverkauf nicht nur erfolgreich, sondern auch angenehm und stressfrei ist.

			

		

		
			
				
					Machen Sie den ersten Schritt zu einem erfolgreichen Immobilienverkauf!
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				Bewertung Ihrer Immobilie

				Wenn Sie einen genauen Verkaufspreis für Ihr Haus ermitteln möchten, kontaktieren Sie Frau Kathrin Siebold von KS Immobilien Projekt GmbH. Mit ihrer Expertise können Sie eine präzise Bewertung Ihrer Immobilie erhalten.

				Vorbereitung zum Kauf Überlegen Sie, welche Renovierungsarbeiten oder Präsentations-maßnahmen notwendig sind, um Ihr Haus ideal zu präsentieren.

				Markteintritt Wenn Sie bereit sind, Ihr Haus auf den Markt zu bringen, wird Frau Siebold Sie durch den gesamten Prozess begleiten – von der Erstellung professioneller Fotos bis hin zur Bewerbung Ihrer Immobilie.

				Vertragsunterzeichnung Sobald ein Käufer gefunden ist, hilft Ihnen Frau Siebold bei der Erstellung des Kaufvertrags und koordiniert den Notartermin.

			

		

		
			
				
					Lassen Sie uns gemeinsam 

					Ihr Erfolgsprojekt starten!
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				Es ist Zeit, 

				nicht nur zu träumen, sondern zu handeln.
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					Sichern Sie sich jetzt Ihre kostenlose Erstberatung!
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OEBPS/script/idGeneratedScript.js
function RegisterInteractiveHandlers() {
RegisterButtonEventHandlers();
ProcessAnimations();
ProcessMedia();
}
function ProcessMedia() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenMedia");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-mediaOnPageLoadActions");
if(actions) {
var descendants = oFrame[i].getElementsByTagName('*');
for(var j = 0; j < descendants.length; j++) {
var e = descendants[j];
var tagName = e.tagName.toLowerCase();
if(tagName == 'video' || tagName == 'audio') {
if(e.paused) {
var selfContainerID = e.id;
eval(actions);
}
}
}
}
}
}
function ProcessAnimations() {
	var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
	for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
		var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageLoadActions");
		if(actions) {
			var selfContainerID = oFrame[i].id
			eval(actions);
		}
		var cn = oFrame[i].className;
		if(cn.indexOf("_idGenCurrentState") != -1) {
			var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnStateLoadActions");
			if(actions) {
				var selfContainerID = oFrame[i].id
				eval(actions);
			}
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
			oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOverForAnimations(this, event) }, false);
		}
	}
	document.body.addEventListener("touchend", function(event) { onPageTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
	document.body.addEventListener("mouseup", function(event) { onPageMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
}
function onPageTouchEndForAnimations(element, event) {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
event.target.__id_touched = true;
}
}
event.stopPropagation();
}
function onPageMouseUpForAnimations(element, event) {
if (event.target && event.target.__id_touched) {event.target.__id_touched=false; return;}
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
}
function onTouchEndForAnimations(element, event) {
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
event.target.__id_touched = true;
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUpForAnimations(element, event) {
if (event.target && event.target.__id_touched) {event.target.__id_touched=false; return;}
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOverForAnimations(element, event) {
var animationClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(animationClassName) != -1 ) {
return;
}
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function RegisterButtonEventHandlers() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenButton");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
oFrame[i].addEventListener("touchstart", function(event) { onTouchStart(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEnd(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mousedown", function(event) { onMouseDown(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUp(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOver(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseout", function(event) { onMouseOut(this, event) }, false);
}
}
function hasAppearance(element, appearance) {
var childArray = element.children;
for(var i=0; i< childArray.length; i++) {
var cn = childArray[i].className;
if(cn.indexOf(appearance) != -1) {
return true;
}
}
return false;
}
function isDescendantOf(child, parent) {
var current = child;
while(current) {
if(current == parent)
return true;
current = current.parentNode;
}
return false;
}
function addClass(element,classname) { 
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(classname) != -1 ) {
return;
}
if (cn != '') {
classname = ' ' + classname;
}
element.className = cn + classname;
}
function removeClass(element, classname) {
var cn = element.className;
var rxp = new RegExp("\\s?\\b" + classname + "\\b", "g");
cn = cn.replace(rxp, '');
element.className = cn;
}
function onMouseDown(element, event) {
if (event.target && event.target.__id_touched) {event.target.__id_touched=false; return;}
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUp(element, event) {
if (event.target && event.target.__id_touched) {event.target.__id_touched=false; return;}
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOver(element, event) {
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Rollover')) {
addClass(element, '_idGenStateHover');
}
var actions = element.getAttribute("data-rolloveractions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOut(element, event) {
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
removeClass(element, '_idGenStateHover');
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-rolloffactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchStart(element, event) {
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
event.target.__id_touched = true;
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchEnd(element, event) {
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
event.target.__id_touched = true;
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function goToDestination(ref) {
window.location.href = ref;
}




OEBPS/image/6.png





OEBPS/image/kathrin_siebold1.png





OEBPS/image/91.png





OEBPS/image/259.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.49.52_-_A_modern_minimalist_home_office_design_for_a_normal_family_house_without_sloped_ceilings,_tailored_for_young_modern_families_in_the_Fichtelgebirge._Th.png





OEBPS/image/529.png





OEBPS/image/kathrin_siebold.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.52.00_-_A_cozy_Japandi-style_bedroom_designed_for_young_modern_families,_situated_within_a_standard_single-family_house_in_the_Fichtelgebirge_with_a_2.9-meter.png





OEBPS/toc.xhtml

		
			
			


		
		
		PageList


			
						1


						2


						3


						4


						5


						6


						7


						8


						9


						10


						11


						12


						13


						14


						15


						16


						17


						18


						19


						20


						21


						22


						23


						24


						25


						26


						27


						28


						29


						30


						31


						32


						33


						34


						35


						36


						37


						38


						39


						40


						41


						42


						43


						44


						45


						46


						47


						48


			


		
		
		Landmarks


			
						Cover


			


		
	

OEBPS/image/ks_signet.png





OEBPS/image/4.png





OEBPS/image/23.png





OEBPS/image/271.png





OEBPS/image/2.png





OEBPS/image/96.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.52.08_-_A_cozy_Japandi-style_living_room_designed_for_young_modern_families,_with_a_ceiling_height_of_2.9_meters_in_a_standard_single-family_house_in_the_Fich.png





OEBPS/image/47.png





OEBPS/image/21.png





OEBPS/image/538.png





OEBPS/image/460.png





OEBPS/image/icons8-land_sales.png





OEBPS/image/54.png





OEBPS/image/9.png





OEBPS/image/256.png





OEBPS/image/7.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.50.28_-_Modern_Boho_Chic_style_home_office_in_a_family_house_without_sloped_ceilings,_designed_for_young_modern_families_living_in_the_Fichtelgebirge_region._.png





OEBPS/image/521.png





OEBPS/image/535.png





OEBPS/image/Living_Camera_04.png





OEBPS/image/106.png





OEBPS/image/264.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.51.07_-_A_modern_Boho-style_living_room_in_a_regular_family_home_with_2.9-meter_ceilings,_designed_for_a_young_modern_family._The_room_includes_a_few_standout.png





OEBPS/image/258.png





OEBPS/image/99.png





OEBPS/image/beispiel_renovierung_kueche.jpg





OEBPS/image/533.png
y

\





OEBPS/image/69.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.53.43_-_An_upscale,_modern_penthouse_living_room_in_Bayreuth,_Oberfranken_designed_for_home_staging._The_room_features_high-end_minimalist_furniture_with_a_lu.png





OEBPS/image/Guest_Room_Camera_01.png





OEBPS/image/392.png





OEBPS/image/93.png





OEBPS/image/499.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.52.55_-_A_minimalist_living_room_within_a_single-family_house_featuring_standard_ceiling_height,_located_in_the_Fichtelgebirge_region._The_space_embodies_mini.png





OEBPS/image/52.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.47.37_-_An_elegantly_staged_living_room_in_modern_style_for_home_staging,_featuring_abstract_paintings_and_sophisticated_decorations._The_room_has_a_minimalis.png





OEBPS/image/22.png





OEBPS/image/DALL_E_2023-11-08_11.52.24_-_A_living_room_that_combines_Modern_and_Shabby_Chic_elements_to_create_a_cozy_atmosphere,_within_a_single-family_house_with_a_ceiling_height_of_2.9_met.png





OEBPS/image/1.png
g

Verkaufsmagie

Das Geheimnis hinter einem
erfolgreichen Immobilienverkauf

e ——

Entdecken Sie die Magie eines gut durchdachten Verkaufsprozesses
und lernen Sie, wie Sie lhre Immobilie im besten Licht prasentieren,
um den maximalen Verkaufspreis zu erzielen.

"

Inkl. Top-Expertentipps!

Unterstiitzt mit Expertentipps von Kathrin Siebold, | ’ ;
renommierte Maklerin der KS Immobilien Projekt GmbH, A a

wird dieses Buch zu Ihrem vertrauensvollen Begleiter auf
dem Weg zum erfolgreichen Immobilienverkauf.

. e q IMMOBILIEN IMMOBILIE IMMOBILIE IMMOBILIE IMMOBILIEN IMMOBILIEN
kS = 1mmob111en -Proj ekt.de PLANUNG & ENTWICKLUNG  KAUFEN VERKAUFEN SANIEREN VERMIETUNG HOME STAGING





